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Groeien in leads, klanten en omzet? 
Word Woonadviseur.
✓ Bind de klant voor hypotheekadvies in de oriëntatiefase
✓ Gratis hypotheekleads
✓ Hoge extra inkomsten per klant
✓ Slim inzetten van aan- en verkoopbegeleiding
✓ Online en offline vindbaar en zichtbaar





Praktijkcase
De transactie voeren wij altijd uit onder jouw (bedrijfs)naam als Woonadviseur



Woonadviseur Financieel Fit West-Brabant.
Profiel: Jaco Dijkshoorn - Scan, klik, invullen, klaar “SKIK”



Woonadviseur Financieel Fit West-Brabant.
QR-folder: Scan



Woonadviseur Financieel Fit West-Brabant.
QR-folder: Scan



Woonadviseur Financieel Fit West-Brabant.
Profiel: Klik door de dienstverlening te kiezen



Woonadviseur Financieel Fit West-Brabant.
Profiel: Invullen van gegevens van de klant



Woonadviseur Financieel Fit West-Brabant.
Profiel: Klaar klant ontvangt een e-mail om de opdracht te tekenen en de dienstverlening te starten



Woonadviseur Financieel Fit West-Brabant.
E-mail: De Woonadviseur ontvangt een e-mail met de bevestiging



Verkoopbegeleiding
Verkoopbegeleiding dient als lead generator en zichtbaarheid voor de hypotheekadviseur



Zichtbaar met jouw (bedrijfs)naam in de straten.
Via het ‘Kan ik dit huis betalen?’ QR-verkoopbord kan een gratis hypotheekgesprek gepland worden



Zichtbaar met jouw (bedrijfs)naam in de straten.
Via het ‘Kan ik dit huis betalen?’ QR-verkoopbord kan een gratis hypotheekgesprek gepland worden



Zichtbaar met jouw (bedrijfs)naam in de straten.
Via het ‘Kan ik dit huis betalen?’ QR-verkoopbord kan een gratis hypotheekgesprek gepland worden



Verkoopbegeleiding
Verkoopbegeleiding dient als lead generator i.c.m. een second opinion en Bieden met Zekerheid



Kom in contact met 6-8 kijkers met een hypotheekbehoefte.
De QR-flyer die tijdens bezichtigingen aan kijkers wordt aangeboden voor een second opinion en 
BMZ



Kom in contact met 6-8 kijkers met een hypotheekbehoefte.
De QR-flyer i.c.m. jouw persoonlijke Woonadviseur profiel zorgt voor in-cyclus leadgeneratie



Kom in contact met 6-8 kijkers met een hypotheekbehoefte.
De QR-flyer i.c.m. jouw persoonlijke Woonadviseur profiel zorgt voor in-cyclus leadgeneratie



Kom in contact met 6-8 kijkers met een hypotheekbehoefte.
De QR-flyer i.c.m. jouw persoonlijke Woonadviseur profiel zorgt voor in-cyclus leadgeneratie



Kom in contact met 6-8 kijkers met een hypotheekbehoefte.
De QR-flyer i.c.m. jouw persoonlijke Woonadviseur profiel zorgt voor in-cyclus leadgeneratie



Pakketten aan- en verkoopbegeleiding
Niets doen, een beetje doen of alles zelf doen?



PAKKET 1. JIJ HOEFT ZELF NIETS TE DOEN, WIJ BEGELEIDEN DE AANKOOP 2. JIJ BEGELEIDT DE BEZICHTIGINGEN, WIJ DOEN REST¹ 3. JIJ DOET ZELF DE AANKOOPBEGELEIDING¹

Wat doe jij?
1. Aanbrengen lead aankoop huis door “SKIK” Hetzelfde als pakket 1

+ Het begeleiden van de bezichtigingen
De aankoop begeleid jij als adviseur volledig zelf

Wat doet koper? 1. Invullen en aangeven van wensen Hetzelfde als pakket 1 Hetzelfde als pakket 1

Wat doen wij?

1. Leveren van Woonadviseur profiel, -platform en -marketingconcept
2. Inventariseren van de woonwensen van de kandidaat-koper
3. Verzorgen van het zoekprofiel voor ontvangen woningaanbod
4. Het uitvoeren van buurt- en woninganalyse(s) 
5. Bepalen van de waarde(s) van de woning(en)
6. Uitbrengen bod/biedingen aan de makelaar(s) met adviseur in CC
7. Controleren van de koopovereenkomst 
8. Regelen van het taxatierapport
9. Regelen van de eventuele bouwkundige keuring
10. Regelen van de notaris 
11. Faciliteren van de facturatie

Hetzelfde als pakket 1 Leveren van Woonadviseur profiel, -platform en -marketingconcept

Inkoop 
(incl. BTW)²

50% van aankooptarief 50% van aankooptarief €0

Verkoop 
(incl. BTW)

Tarief door adviseur vrij te bepalen Tarief door adviseur vrij te bepalen Tarief door adviseur vrij te bepalen

● De Woonadviseur kan zelf aankoopbegeleider worden
● Een Woonadviseur heeft en behoudt regie over het aankoopproces
● Onbeperkte aankoopbegeleiding

Aankoopbegeleiding.
Pakketten en vergoeding Woonadviseur

1. Voor het zelf begeleiden van de bezichtigingen is een cursus erkend woonadviseur verplicht. Voor deelname aan deze opleiding ontvang je 6 PE SEH-punten in categorie B. Jaarlijkse PE-bijeenkomst verplicht.
2. De inkoop bij zowel pakket 2 als pakket 3 is 50% van het aankooptarief met een minimum van €950 per aangekocht huis. Er is geen inkoop indien je voor aankoop alles volledig zelf begeleidt.



Verkoopbegeleiding.
Pakketten en vergoeding Woonadviseur

PAKKET 1. JIJ HOEFT ZELF NIETS TE DOEN, WIJ BEGELEIDEN DE VERKOOP 2. JIJ BEGELEIDT DE BEZICHTIGINGEN, WIJ DOEN DE REST¹ 3. JIJ DOET ZELF DE VERKOOPBEGELEIDING¹

Wat doe jij?
1. Aanbrengen lead verkoop huis door “SKIK”
2. Leveren verkoopbord en stickers
3. Adviseur kan de biedingen met de klant bespreken

Hetzelfde als pakket 1
+ Bezichtigingen begeleiden

Hetzelfde als pakket 2
+ De transactie afhandeling begeleid je volledig zelf

Wat doet 
verkoper?

1. Invullen van vragenlijsten Hetzelfde als pakket 1 Hetzelfde als pakket 1

Wat doen wij?

1. Leveren van Woonadviseur profiel, -platform en -marketingconcept
2. Aanspreekpunt, volledige afhandeling Team Woonadviseur
3. Begeleiding bij aanmelden woning
4. OTD overeenkomen, ondertekenen en controleren
5. Faciliteren van vragenlijsten en lijst van zaken 
6. Kadastraal en juridisch onderzoek
7. WWFT-controle verkoper(s)
8. Bepalen vraagprijs (eventueel door lokale taxateur)
9. Opmaken woningtekst
10. Faciliteren woningdossier: foto’s, meetrapport, plattegronden en energielabel
11. Ruggespraak met adviseur over woningdossier, woningtekst en vraagprijs
12. Plaatsing op Funda en Woonadviseur
13. Statistieken
14. Bezichtigingen plannen en begeleiden met makelaarsnetwerk
15. Onderhandelingen met gebruik ‘eerlijk’ biedlogboek
16. Opmaken, controleren en ondertekenen van de koopovereenkomst
17. Plannen van taxatie en eventuele bouwkundige keuring
18. Overdracht met notaris plannen
19. Controle en signalering van ontbindende voorwaarden  
20. Faciliteren facturatie

Hetzelfde als pakket 1
- Zonder het begeleiden van de bezichtigingen

1. Leveren van Woonadviseur profiel, -platform en -marketingconcept
2. Begeleiding bij aanmelden woning
3. OTD overeenkomen, ondertekenen en controleren
4. Faciliteren van vragenlijsten en lijst van zaken
5. Kadastraal en juridisch onderzoek
6. WWFT-controle verkoper(s)
7. Bepalen vraagprijs, eventueel door lokale taxateur (optioneel)
7. Opmaken woningtekst
8. Faciliteren woningdossier: foto’s, meetrapport, plattegronden en energielabel
9. Ruggespraak met adviseur over woningdossier, woningtekst en vraagprijs
10. Plaatsing op Funda en Woonadviseur

Inkoop 
(incl. BTW)²

€2.995 van verkooptarief 50% van verkooptarief €950 per plaatsing

Verkoop 
(incl. BTW)³

€3.995 Tarief door adviseur vrij te bepalen Tarief door adviseur vrij te bepalen

1. Voor het zelf begeleiden van de bezichtigingen is een cursus erkend woonadviseur verplicht. Voor deelname aan deze opleiding ontvang je 6 PE SEH-punten in categorie B. Jaarlijkse PE-bijeenkomst verplicht.
2. De inkoop bij pakket 1 is €2.995 met een opslag/leadvergoeding van €1.000 voor de Woonadviseur per verkocht huis. De inkoop bij pakket 2 is 50% met een minimum van €1.950 per verkocht huis. De inkoop bij pakket 3 is €950 per plaatsing.
3. Het verkooptarief is exclusief opstartkosten van €750 voor professionele fotografie, plattegronden, inmeetrapport en de plaatsing op Funda. De verkoper betaalt deze factuur voorafgaand aan de dienstverlening aan onze backoffice.

● Woonadviseur biedt een landelijk makelaarsnetwerk
● Bestaande samenwerkingspartners/makelaars kunnen zich aansluiten om bezichtigingen te doen
● Een Woonadviseur kan zelf verkoopbegeleider worden
● Een Woonadviseur heeft en behoudt regie over het verkoopproces



Aanvullende woondiensten
Zo bied je klanten een alles-in-één woonoplossing



Één verkoop die een Woonadviseur aanbrengt, levert gemiddeld zes kandidaat-kopers met een 

hypotheekbehoefte op (gemiddeld aantal bezichtigingen per te koop staand huis in 2023). 

Het Woonadviseur backoffice team neemt telefonisch contact op voor het plannen van een 

bezichtigingsafspraak.

Deze kandidaat-kopers kunnen wij óók elk afzonderlijk bellen nadat de bezichtigingsafspraak heeft 

plaatsgevonden om te verifiëren wat de kandidaat-kopers van de woning vonden om tegelijkertijd 

een gratis second opinion gesprek aan te bieden. 

De geïnteresseerde kandidaten met een hypotheekbehoefte kunnen met de Woonadviseur 

gedeeld worden voor het plannen van een afspraak.

Extra: Woonadviseur Afspraak Service.
In aanvulling op verkoopbegeleiding



Extra: Aanvullende woondiensten.
Voor het nog beter en breder bedienen van relaties

Als Woonadviseur help je je relaties ook met taxaties, bouwkundige 

keuringen, energielabels en binnenkort ook verduurzamingsadvies en 

(woon)verzekeringen.

De klant kan dit via jouw persoonlijke Woonadviseur profiel aanvragen.



Kosten Woonadviseur
Die heb je er zo uit :)



OPTIONEEL

Modules taxaties, bouwkundige keuringen en
energielabels (excl. BTW)

Gratis

Woonadviseur Afspraak Service (excl. BTW) €200 per te verkopen huis
Kandidaat-kopers worden elk afzonderlijk gebeld nadat de bezichtigingsafspraak plaatsvindt voor een gratis second opinion gesprek

Kosten samenwerking Woonadviseur.
Inclusief optioneel af te nemen diensten

KOSTEN SAMENWERKING

Woonadviseur profiel in eigen huisstijl voor uitbreiding 
dienstverlening (excl. BTW)

€150 per maand
Voor het eerste jaar, daarna €300 per maand. 50% korting in het eerste jaar geldt alleen i.c.m. onze speciale SEH-deal

Licentiekosten om op Funda te publiceren (excl. BTW) €0 inbegrepen 
Kies je voor een eigen makelaarslicentie? Dan betaal je al gauw €150 tot €200 per maand voor alleen een CRM/Tiara-licentie

Promotiematerialen: QR verkoopbord in de kleuren 
en met de naam van het intermediair (excl. BTW)

€250 voor 10 QR verkoopborden 
Eenmalig

Promotiematerialen: QR diensten folder in de kleuren 
en met de naam van het intermediair (excl. BTW)

€250 voor 250 QR diensten folders
Eenmalig

Promotiematerialen: QR BMZ flyer (excl. BTW) €250 voor 250 QR BMZ flyers
Eenmalig

Bij afname van het whitelabel voor 1 augustus 2023 zijn er géén implementatiekosten van €10.000,-.



Groeien in leads, klanten en omzet? 
Word Woonadviseur.
Maak gebruik van onze speciale SEH-deal. Scan onderstaande QR-code en vul je 
gegevens in om direct een e-mail te ontvangen met een kortingscode voor 50% 
korting op je Woonadviseur abonnement gedurende het eerste jaar, zodat je het 
eerst kunt proberen. Deze kortingscode is geldig tot het einde van deze maand!


